
PROGRAM: 
I. SYSTEMATYKA NOWEJ USTAWY 

1. Zamówienia klasyczne i subsydiowane, 
2. Zamówienia sektorowe, 
3. Zamówienia z dziedziny obronności i 

bezpieczeństwa. 
4. Progi w zamówieniach publicznych: 
a. Zamówienia krajowe, 
b. Zamówienia unijne 

II. ZASADY UDZIELANIA ZAMÓWIEŃ 
1. Zasada równego  traktowania i uczciwej 

konkurencji, 
2. Przejrzystość postępowania, 
3. Proporcjonalność w zamówieniach publicznych, 
4. Uzyskiwanie najlepszej jakości w ramach 

posiadanych środków, 
5. Uzyskiwanie najlepszych efektów zamówienia, 
6. Bezstronność i obiektywizm osób wykonujących 

czynności związanych z zamówieniem publicznym. 
7. Jawność postępowania, 
8. Pisemność postępowania z zastrzeżeniem 

wyjątków przewidzianych w ustawie. 
9. Komunikacja zamawiającego z wykonawcami. 
10. Dokumentowanie postępowania. 

III. ZAMAWIAJĄCY W POSTĘPOWANIU O UDZIELENIE 
ZAMÓWIENIA 

1. Bezstronność osób przygotowujących 
postępowanie, wykonujących czynności w 
postępowaniu, udzielających zamówienia oraz 
sposób dokumentowania ich bezstronności, 

2. Pomocnicze działania zakupowe – zasady 
powierzania czynności podmiotom zewnętrznym. 

IV. WYKONAWCA W POSTĘPOWANIU O UDZIELENIE 
ZAMÓWIENIA. 

1. Warunki udziału w postępowaniu o udzielenie 
zamówienia. 

2. Okoliczności wykluczające wykonawcę z 
postępowania o udzielenie zamówienia. 

3. Korzystanie z zasobów innych wykonawców 
V. PRZYGOTOWANIE POSTĘPOWANIA O 

UDZIELENIE ZAMÓWIENIA 
1. Plan postępowań o udzielenie zamówienia, 
2. Analiza potrzeb i wymagań, 
3. Opis przedmiotu zamówienia, 
4. Oszacowanie wartości zamówienia, 
5. Wybór trybu postępowania o udzielenie 

zamówienia: 
a. Tryby w postępowaniu krajowym (o wartości 

mniejszej niż próg unijny), 
b. Tryby w postępowaniu unijnym (o wartości 

większej niż próg unijny) 
 
6. Opracowanie specyfikacji warunków zamówienia / 

opisu potrzeb i wymagań 

7. Przygotowanie zaproszenia do udziału w 
postępowaniu 

 
VI. OPIS PRZEDMIOTU ZAMÓWIENIA 

1. Zasady opisywania przedmiotu zamówienia w 
przypadku dostaw lub usług. 

2. Zasady opisywania przedmiotu zamówienia  w 
przypadku robót budowlanych. 

3. Przedmiot zamówienia równoważny. 
VII. OSZACOWANIE WARTOŚCI ZAMÓWIENIA 

1. Zasady szacowania wartości zamówienia w 
przypadku zamówień mieszanych, 

2. Zasady szacowania wartości zamówienia w 
przypadku dostaw i usług, 

3. Zasady szacowania wartości zamówienia  w 
przypadku robót budowlanych, 

4. Szacowanie wartości zamówienia w przypadku 
udzielania zamówień w częściach lub dopuszczeniu 
składania ofert częściowych. 

VIII. TRYBY POSTĘPOWANIA O UDZIELENIE 
ZAMÓWIENIA - PROCEDURA 

1. Tryby stosowane w zamówieniach krajowych: 
a. Tryb podstawowy, (bez negocjacji, z możliwością 

negocjacji, z przeprowadzeniem negocjacji), 
b. Partnerstwo innowacyjne. 
c. Negocjacje bez ogłoszenia. 
d. Zamówienie z wolnej ręki 
2. Tryby unijne: 
a. Przetarg nieograniczony, 
b. Przetarg ograniczony, 
c. Negocjacje z ogłoszeniem, 
d. Dialog konkurencyjny, 
e. Partnerstwo innowacyjne, 
f. Negocjacje bez ogłoszenia, 
g. Zamówienie z wolnej ręki. 

IX. BADANIE I OCENA OFERT 
1. Zasady poprawiania oczywistych omyłek pisarskich, 

rachunkowych i innych, w sposób istotny nie 
wpływających na treść oferty. 

2. Badanie rażąco niskich cen w ofertach. 
3. Ocena ofert w oparciu o kryteria i ich znaczenie , 

opisane w dokumentach przetargowych. 
4. Zakończenie postępowania. 

X. UMOWA W SPRAWIE ZAMÓWIENIA 
1. Dopuszczalne zmiany postanowień zawartej 

umowy. 
2. Ochrona podwykonawców, 
3. Odstąpienie od umowy. 
4. Zabezpieczenie należytego wykonania umowy. 

XI. ŚRODKI OCHRONY PRAWNEJ 
1. Odwołanie, 
2. Postępowanie skargowe (skarga do sądu) 
3. Pozasądowe rozpatrywanie sporów. 

XII. WYJAŚNIANIE WĄTPLIWOŚCI SŁUCHACZY 

 
 
 
 
 

 


